
Como conseguir
patrocínios: um guia
completo para atletas
de todas modalidades



O apoio financeiro de empresas é crucial para
atletas amadores que desejam competir em
alto nível e alcançar seus objetivos esportivos.

Muitos atletas amadores enfrentam desafios
financeiros, mas com uma abordagem
estratégica e foco adequado, é possível
conquistar patrocínios que podem fazer a
diferença em suas carreiras esportivas.

Neste e-book, exploraremos estratégias e
dicas para conseguir patrocínios de
empresas para atletas amadores e
profissionais. Não importando a sua
modalidade. Vamos lá?

Como
conseguir
patrocínios:
um guia para
atletas de
todas
modalidades



Antes de buscar patrocínio, é fundamental
entender o seu valor como atleta. Liste suas
realizações, metas e objetivos no esporte.
Considere o público que você pode alcançar e
como pode promover a marca do patrocinador.

Conheça o seu valor

O primeiro passo para convencer as
empresas a investir em você é ter
uma compreensão sólida e clara do
seu próprio valor.



Identifique empresas
alinhadas com seu esporte
Para conseguir patrocínios eficazes, é essencial buscar empresas cujos valores e interesses
estejam alinhados com o seu esporte e sua missão como atleta. Por exemplo, se você é um
corredor de maratona, marcas de roupas esportivas, fabricantes de calçados e empresas de
suplementos nutricionais podem ser opções naturais. Identificar parceiros em potencial com
interesses comuns aumenta suas chances de sucesso.



Identifique empresas
alinhadas com seu esporte
Além disso, é importante ter um bom planejamento e uma apresentação clara e objetiva do
seu projeto esportivo. Mostre aos possíveis patrocinadores como sua participação em
eventos pode agregar valor à marca deles, gerando visibilidade e aumentando o engajamento
com o público. Também é fundamental manter uma relação de transparência e confiança
com os patrocinadores, cumprindo com as obrigações e metas estabelecidas no contrato.
Dessa forma, você fortalece a sua imagem como atleta profissional e aumenta as chances de
conquistar novos patrocínios no futuro.



As redes sociais desempenham um papel
significativo na busca por patrocínios. Crie e
mantenha perfis de mídia social que destaquem
suas realizações, treinamentos e participações
em eventos esportivos.

Construa sua presença
nas redes sociais

Aumente suas chances de receber patrocínio
compartilhando conteúdo relevante e envolvente,
como vídeos de treinamento, fotos de
competições e atualizações sobre sua jornada
esportiva. A visibilidade é fundamental para atrair
empresas que buscam patrocinar atletas.



Construa sua presença
nas redes sociais

As redes sociais são uma ótima ferramenta para atletas se conectarem com seus fãs e compartilharem suas conquistas. No entanto, é
importante lembrar que as redes sociais também podem ser uma armadilha se não forem usadas corretamente. Aqui estão cinco dicas para
ajudar os atletas a usarem as redes sociais de forma adequada:

1.Seja autêntico: ao postar nas redes sociais, é importante ser autêntico e mostrar sua verdadeira personalidade. Isso ajuda a construir um
relacionamento mais forte com seus fãs e seguidores.

2.Tenha cuidado com o que posta: lembre-se de que tudo o que você posta nas redes sociais fica lá para sempre. Antes de postar qualquer
coisa, pense cuidadosamente sobre o que está compartilhando e como isso pode afetar sua imagem.

3. Interaja com seus fãs: as redes sociais são uma ótima maneira de se conectar com seus fãs e seguidores. Certifique-se de responder às
suas perguntas e comentários sempre que possível.

4.Não compartilhe informações pessoais: é importante manter suas informações pessoais em segredo nas redes sociais. Nunca
compartilhe seu endereço, número de telefone ou outras informações pessoais que possam ser usadas para prejudicá-lo.

5.Mantenha a ética: como atleta, você é um modelo a seguir para muitas pessoas. É importante manter a ética em todas as suas interações
nas redes sociais e não publicar nada que possa ser considerado prejudicial ou ofensivo.



Construa sua presença
nas redes sociais

Se você é atleta e está em busca de patrocínio, precisa entender uma coisa essencial: autoridade se constrói com
consistência e estratégia. E nas redes sociais, um dos formatos mais poderosos para isso são os carrosséis.

Diferente de posts soltos ou stories passageiros, o carrossel permite que você conte uma história, apresente resultados,
mostre sua rotina de treino e, principalmente, valorize sua imagem como ativo de marca. É nesse tipo de conteúdo que
você demonstra profissionalismo, disciplina e conexão com seu público — três fatores que pesam muito na hora de uma
empresa decidir investir em você.

Basta olhar para atletas como Isaquias Queiroz, que mesmo em uma modalidade com menos visibilidade, aprendeu a usar
o Instagram para mostrar sua preparação, seus valores e sua entrega. Isso atrai olhares, engajamento e, claro,
oportunidades de patrocínio.

Se você ainda não está usando carrosséis com inteligência, está deixando de aproveitar um dos maiores recursos gratuitos
de marketing digital que existem hoje. E sim, existe uma ferramenta poderosa que usamos e recomendamos para criar
carrosséis com alto impacto, mesmo que você não tenha experiência com design. Vou deixar o link logo abaixo.

CARROSSEL PRO 4.0

https://www.atletapro.com.br/carrossel-pro/


Tenha um Media Kit profissional que destaque
seu histórico esportivo, fotos de alta qualidade e
vídeos que demonstrem suas habilidades e
conquistas. Um portfólio bem elaborado é uma
ferramenta valiosa para apresentar a empresas
em potencial.

Prepare um Media Kit
profissional

Certifique-se de incluir sua biografia esportiva,
prêmios, recordes pessoais e quaisquer histórias
inspiradoras relacionadas ao seu esporte.



Prepare um Media Kit
profissional

Elaborar um media kit profissional deixou de ser algo complexo ou restrito a quem entende de design. Hoje, com o
apoio da inteligência artificial, esse processo se tornou muito mais simples, rápido e estratégico.

Dentro do Método Atleta Patrocinado, desenvolvemos uma ferramenta exclusiva chamada Media Kit Pro. Ela foi
criada especialmente para ajudar atletas a montarem um media kit com uma estrutura realmente valiosa, que transmite
profissionalismo, clareza e fortalece sua imagem diante de possíveis patrocinadores.

Mais do que um documento bonito, o media kit é o ponto de partida para uma boa negociação. Ele mostra quem você é,
seus resultados, seus diferenciais, seus valores e o que você pode oferecer em troca de um patrocínio, de forma
organizada, atrativa e persuasiva.

Essa é apenas uma das ferramentas que estão disponíveis dentro do Método Atleta Patrocinado, pensadas para
facilitar a sua jornada e aumentar suas chances de conquistar apoio financeiro para seguir evoluindo no esporte.



1. Use os produtos da marca com autenticidade
Antes de tudo, avalie se a empresa tem valores alinhados com os seus. Se fizer sentido, comece a usar os produtos ou serviços no seu
dia a dia. A marca precisa ver que você genuinamente acredita no que ela oferece.

2. Marque a empresa em posts e stories
Ao usar os produtos, compartilhe nos stories ou no feed de forma espontânea e sempre marque a empresa. Mostre como aquilo te
ajuda na rotina de treinos ou competições. Isso ativa o radar da marca e mostra que você já gera valor antes mesmo de pedir algo.

3. Interaja com o conteúdo da marca
Curta, comente e compartilhe publicações da empresa com comentários relevantes. Mostre que você está presente no ecossistema
da marca, que entende o posicionamento dela e tem interesse real.

4. Crie conteúdo que conecte com os valores da empresa
Se a empresa fala muito sobre saúde, performance ou superação, por exemplo, crie carrosséis, vídeos ou textos que abordem esses
temas, e relacione com a sua trajetória. Isso fortalece a sinergia entre você e a marca.

5. Evite investir tempo em marcas desalinhadas
Nem toda empresa é para você. Pesquise antes, entenda o público, os valores, o histórico de patrocínios. Isso vai evitar frustrações e
focar sua energia nas marcas com potencial real de parceria.

5 ações inteligentes para se aproximar das marcas certas
e aumentar suas chances de patrocínio



Ao entrar em contato com empresas em busca
de patrocínio, seja profissional e bem
organizado. Elabore um e-mail de apresentação
conciso que destaque seu valor como atleta e
como pode beneficiar a marca do patrocinador.

5 ações inteligentes para se aproximar
das marcas certas e aumentar suas

chances de patrocínio

Personalize cada comunicação para a empresa
específica e mostre seu conhecimento sobre seus
produtos ou serviços. A primeira impressão é
crucial, então certifique-se de que sua abordagem
seja profissional e polida.



As empresas estão interessadas no retorno
sobre o investimento (ROI). Mostre como o
patrocínio pode beneficiar a empresa em
termos de exposição da marca, alcance do
público-alvo e oportunidades de marketing.

Destaque o retorno sobre
o investimento (ROI)

Apresente métricas e dados que demonstrem o
potencial retorno que a empresa pode obter por
meio do seu patrocínio.



Quando uma empresa mostra interesse em
patrociná-lo, é hora de entrar em negociações.
Defina claramente os termos do acordo,
incluindo a duração, os benefícios para ambas
as partes e quaisquer compromissos
específicos, como participação em eventos
promocionais.

Negocie com cautela

Certifique-se de que todas as partes estejam
satisfeitas com os termos antes de finalizar o
acordo.



Cumpra suas
promessas
Depois de garantir um patrocínio, é essencial cumprir todas as promessas feitas à empresa
patrocinadora. Isso inclui promover ativamente a marca, participar de eventos e cumprir os
termos do contrato. Manter uma boa relação com a empresa e superar as expectativas
aumentará suas chances de renovar o patrocínio no futuro.



Conseguir patrocínios de empresas como
atleta amador requer preparação,
persistência e profissionalismo. Identificar o
seu valor, buscar empresas alinhadas com
seus objetivos esportivos e construir uma
presença online sólida são passos essenciais.

Conclusão

Ao abordar empresas com uma abordagem
profissional, destacando o ROI e cumprindo suas
promessas, você estará no caminho certo para
garantir o apoio financeiro necessário para
perseguir seus sonhos esportivos. Lembre-se de
que o sucesso pode não vir imediatamente, mas
com dedicação e paciência, você poderá
conquistar os patrocínios que o ajudarão a
alcançar o próximo nível no esporte.



Tenha acesso a
um método
exclusivo que
irá ajudá-lo a
conquistar
patrocínios nos
próximos 30
dias.

E se ainda hoje você pudesse descobrir uma maneira
infalível de chamar a atenção de empresas e marcas que
querem investir em atletas?

Estamos falando sobre você aprender o que realmente
funciona quando o assunto é patrocínio no esporte.



Imagine você
fechando seu
primeiro
patrocínio ainda
esse mês…



Imagine você aprender
a transformar o seu
perfil em uma máquina
disputada por
empresas que querem
divulgar suas marcas
através de atletas.



Imagine conseguir
montar, por conta
própria, um media
kit profissional que
conte a sua
história, destaque
seus valores e
desperte nas
empresas o desejo
de te patrocinar.



Imagine você
sendo exemplo e
inspiração para
milhares de atletas
e pessoas que
continuamente se
tornam seus fãs.

Se tudo isso te interessa, então você precisa
conhecer o Método Atleta Patrocinado.

Clique no botão abaixo e aproveite essa
oportunidade.

QUERO SER PATROCINADO

https://www.atletapro.com.br/metodo-atleta-patrocinado/
https://www.atletapro.com.br/metodo-atleta-patrocinado/

